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Boerenprotest: het hoort erbij

door Sander van Mersbergen

O

De dominantie van supermarkten gaat ten koste van spe-
ciaalzaken en boeren. Het is het gevolg van een systeem,
stelt hoogleraar Laurens Sloot.

O p de dag dat boze
boeren in Veghel
protesteerden tegen
de ijzeren greep
van de supermark-

ten op de prijzen, kwam het Cen-
traal Bureau voor de Statistiek met
een rapport over de voedingsge-
woonten van de Nederlander.
De uitkomst zal voor de boeren
niet al te verrassend zijn. Het
marktaandeel van supermarkten

was nooit zo groot als nu. Van ie-
dere euro die de Nederlander uit-
geeft aan voeding, komt 0,77 cent
in de kassa van Albert Heijn, Jum-
bo en Plus terecht. Ruim 10 pro-
cent meer dan in 2002.
Speciaalzaken worden langzaam
maar zeker uit de markt gedrukt.
Het aantal slagers en groentewin-
kels is in tien jaar tijd gehalveerd.
Alle macht aan de supermarkt.
Hoe erg is dat? Het is maar hoe je
het bekijkt. De consument krijgt
immers precies wat hij wil.

„De Nederlander wil efficiënt win-
kelen, daar komt het op neer”,
zegt Laurens Sloot, hoogleraar Re-
tail Marketing aan de Rijksuniversi-
teit Groningen.
Bij die efficiëntie horen massapro-
ducten voor een bescheiden en sta-
biele prijs. Supermarkten bereke-
nen prijsstijgingen doorgaans
schoorvoetend en in beperkte ma-
te aan consumenten door, uit
angst voor verlies van marktaan-
deel. Vlees bijvoorbeeld is in de
winkels sinds 2005 10 procent
duurder geworden. De producen-
tenprijs ging in diezelfde periode
met 35 procent omhoog. Fruit en
zuivel: zelfde verhaal.
Leuk voor het winkelend publiek,
maar de rekening wordt daardoor

elders in de keten betaald. De fo-
cus op prijs legt druk op iedere an-
dere schakel: niet in de laatste
plaats op de supermarkten.
„In het geval van het vlees zie je
dat ook”, zegt Sloot. „Ze bereke-
nen de hogere inkoopprijs niet vol-
ledig door. Dat uit zich in de win-
sten die supermarkten maken.
Een gemiddelde zelfstandige super-
marktondernemer houdt 1 tot 1,5
procent van de omzet over. Bij een
omzet van 10 miljoen is dat
100.000 euro. Dat is niet overdre-
ven veel voor een bedrijf met 150
man personeel.”
De supermarkt is dus genoodzaakt
hard te onderhandelen. „Dat
hoort er bij, net als dat protesteren-
de boeren er bij horen. Dat is altijd

zo geweest.” En het zal ook altijd
zo blijven, als het systeem niet ver-
andert. „Boeren doen er net zo
goed aan mee. Zij vormen coöpera-
ties die een uniform product leve-
ren. Het ene stuk vlees is niet van
het andere te onderscheiden. Daar-
door is prijs het enige waar ze op
kunnen concurreren. Dan moeten
ze er niet van opkijken dat de su-
permarkt het zo goedkoop moge-
lijk wil.” De consument is nou een-
maal bikkelhard. „Elk land krijgt
uiteindelijk het systeem dat het
verdient. Dit systeem is het resul-
taat van ons gedrag. De boeren
zouden niet bij Jumbo moeten pro-
testeren, maar op straat, bij de
mensen. Daar ligt uiteindelijk de
sleutel tot verandering.”
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Van elke euro die we aan voeding
besteden, gaat 77 cent naar de opper-
machtige supermarkt. Is dat erg?  Een boer uit Herpen

‘Supermarkten maken de branche kapot. Een kilo vlees
zou 1,85 euro moeten opleveren om de kosten eruit te halen.
We krijgen nu 1,70.’


